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Suche... Tausche? Gewinne!

Tausche Dienstleistungen,
keine Backrezepte
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Wozu ein schriftlicher Projektplan?

Klarheit Uber:

 Umfang der Tauschleistung

* Rollenverteilung

e Aufgaben

 Abhangigkeiten

e vorhandene und benotigte Ressourcen

e /Zeitplanung

Voraussetzung fur:
* gegenseitige Angebotserstellung
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Die wichtigsten Voraussetzungen

dienstleistungs
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More Options




Wo finde ich Kooperationspartnerinnen?

Freilernertreffen Thiringen matcht
gezielte Suchmaschinensuche
ThEx & THAK
Barcamps Netzwerktreffen Seminare und Events
Zeichenrunde (jeden
Donnerstag in Erfurt) Facebook(Gruppen)

ThEx Frauensache

Coworking-Spaces
WOTKING=>P ThEx Mentoring

Instagram
Meet-Ups
Messen (Ignition, Webinare LinkedIn und Xing
Sranchentag, .. Kontakte von frither (Uni, ...)
Stammtische Masterminds fir Empfehlungen

gleiche Zielgruppen

Lebensgemeinschaft W.L.N. =Women in Network

Vereine/ehrenamtliche

gemeinsame Projekte Tatigkeiten

Lebensraum der Zielgruppe BNI = Business Network International



Wie nehme ich Kontakt auf?

Bring’ es kurz und knackig auf den Punkt:
konkrete IDEE
konkretes ZIEL

konkreter NUTZEN fir beide
ich Partner

gemeinsame Kunden

Tipps & Tricks:
e kreative, individuelle Anfrage
e Beispiel fur Konditionen (tausche dies gegen das)

* mit kleinem (unaufwandigen) Projekt beginnen




Grunde fur’s Scheitern

Basics:
e unterschiedliche Ziele

e unterschiedliche Zielgruppen

e unterschiedliche Werte

e ZzZWischenmenschliche Probleme

Ungleichheit:

o unterschiedliche Voraussetzungen (z.B. finanziell)
* unausgeglichene Aufgabenverteilung

e unausgeglichener Aufwand

* unausgeglichene Motivation

Planung:

« unklare Aufgabenvereinbarung
e unwirtschaftliche Projekte

e zu hoch gesteckte Ziele




Unsere Flops
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Vertragliches

Warum ist ein Angebot wichtig?
e Deine Arbeitszeit ist wertvoll!
e Aufzahlung der Leistungen fuhrt zu mehr Klarheit, auch im Prozess
e Artder Zusammenarbeit wird definiert

e Ausgleich im Geben und Nehmen

Wie bestimmst du die Tauschsumme?
e realistische Arbeitszeit * Stundensatz zzgl. Nutzungsrechte =

(Netto)Wert der zu tauschenden Dienstleistung




Vertragliches und Steuern

Was ist steuerrechtlich zu beachten?
* Dienstleistungstausch = Tauschgeschaft = Umsatzsteuerpflicht
e Bemessungsgrundlage ist die Tauschsumme (Netto)

e wenn der (Netto)Wert derselbe ist, muss kein Geld flie3en

aber:

 Rechnung schreiben ist dennoch sinnvoll

denn:
* ggf. unterschiedliche Umsatzbesteuerung
o Umsatzsteuererstattung nur moglich mit Rechnung

* ggf. wird ein Nutzungsrecht Uberlassen



Kontakt

Stephanie Claudia —

dsb-kurth.de claudiazech.de

(0)f @die.datenschutzberaterin (0)f @claudieze -
03677 46 346 90 0152 219 600 88 N

sk@dsb-kurth.de mail@claudiazech.de




